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26、27、28日，万人空巷抢格力，掀起变频空调换代潮
河南格力19、20日“万人空巷”活动单店销量1900套，每分钟3套以上，安徽发力本周末

你很难想象，单店销售突破1900套，是
什么样的空前火爆！

总量突破1900套，平均每分钟就有3-4
套空调销售出去，这是3月19日、20日，河南
格力“万人空巷”活动中创下的奇迹，两天下
来河南格力累计创下50万套的空前销量。

始于安徽的“万人空巷抢格力”营销活动，
如今已经在全国各地开花结果。本周末，安徽
格力将紧随河南，在空调全面涨价前，将空前
的空调优惠奉献给广大消费者，一年中购买格
力空调的绝佳时期已经到来，哪怕您是一年后
才装修或者结婚，现在也同样可以出手。

阳春三月，抢购空调正当时
按照常理，空调销售随天气而变动，促销

旺季应该在4月份才会到来，到五一黄金周
达到销售高峰，然后一直持续到夏季。但今
年，这一促销高潮明显提前，并且一经格力发
动，同行应者云集。

安徽格力市场部李经理表示，“如果按照
常规，五一前后集中售卖空调，肯定会造成卖
场拥挤和售后安装的不便，而此次提前打响
空调促销战，能让消费者更从容地选购空调，
也能更及时地实现安装，我们的一切行动都
是为消费者考虑的。现在出手，不仅价格上
优惠很多，还可以在空调使用高峰来临前完
成安装、调试等工作，一举多得！

认筹送大礼，火爆进行中
“自从昨日格力打出活动广告后，消费者

争相认筹。为了体现我们的诚意，我们对参
与认筹而没有选到合适空调的顾客，将全额
退钱，但礼品将不再收回。超强优惠和金牌
承诺瞬间激发了消费者的认筹欲望，昨天下
午起，来店里参与认筹的顾客已经络绎不
绝。”一家格力专卖店负责人介绍，“由于认筹
的消费者已经非常多，周末活动我们将优先
接待已认筹的顾客。”

1赫兹普及风暴，掀起变频换代潮
如今变频空调已经被越来越多的消费者

所接受，但变频空调市场表面繁荣的背后充
满各种乱象，大量假变频、伪变频让消费者身
心俱损。专家表示，只有1赫兹的变频空调，
才是真变频，才叫好变频，要买就买1赫兹。
本周末“万人空巷”活动，格力1赫兹变频系列
全面出击，真正缔造变频空调节能、恒温、舒
适和不易感冒的新时代！

专业品质，无忧服务，让消费者吃
下定心丸

为什么格力在全国各地的“万人空巷抢
格力”的促销活动都能有如此大的影响，效果
如此好呢？业内人士说：“这是格力在行业内
的影响力决定的，更为关键的是，格力的品质
是广大老百姓都承认的。”

2005年，格力电器行业首创空调6年包修，

让消费者放心购买。2011年1月1日起，购买格
力变频空调一年内可免费包换。另外，在安徽
购买格力空调，还可以享受每年两次免费维
修，此举让千万格力空调用户吃下定心丸。

温馨提示：“万人空巷抢格力，认筹送大
礼”正在进行中，即日起预交200元认筹金
（可冲抵购机款，也可全额退款），即可免费领
取格力大礼包一份（不买也送），详情请咨询
格力空调各大网点。

星报讯（记者 王玉） 安徽省物价局

昨日已经接到了国家发改委的文件《关于

降低部分建设项目收费标准规范收费行为

等有关问题的通知》。安徽将尽快结合本

省实际情况，出台具体标准。这是昨日记

者在省物价局采访中得到的消息。

昨日下午，国家发改委出台了《关于降

低部分建设项目收费标准规范收费行为等

有关问题的通知》后，该政策中明确了自5

月1日起，降低和规范住房交易手续费、施

工图设计审查费、部分行业环境影响评价

收费和招标代理服务费等收费标准和行

为。根据预算，这一政策的出台，可减轻企

业和居民负担41亿元。记者随即采访了安

徽省物价局服务价格处负责人，该负责人

表示，目前正在准备转发文件的相关工作，

近日有望出台安徽的政策标准。

在国家出台的规定中，5月1日起，将取

消及降低的住房交易手续费包括：取消住

房抵押手续费；因继承、遗赠、夫妻共有等

进行的住房转让免收转让手续费；依法进

行的廉租住房、公共租赁住房等保障性住

房租赁行为免收租赁手续费；限价商品住

房、棚户区改造安置住房等保障性住房转

让手续费在现行收费标准的基础上减半收

取，执行与经济适用住房相同的收费标准。

针对取消及降低的收费项目，省物价

局服价处负责人表示，国家取消的收费，我

省也将会全部贯彻执行。

昨日记者在规定中看到，还有部分收

费是降低了收费标准。那么安徽的标准是

否按照国家的标准执行呢？该负责人对记

者说，根据国家降低的收费标准项目，省物

价局将会同相关厅局，就安徽的具体收费

标准，进行商讨，最终拟定我省的建设项目

收费具体标准。

合肥开发商纷纷赶搭“末班车”

限购令前，“高价”楼盘大“甩卖”？
3月25日前，合肥或将发布新的限购令细

则。合肥楼市因此变得有点“奇怪”：开发商不

再纷纷推迟开盘以避风头。据不完全统计，3

月 19 日～20 日，合肥楼市举办各种活动近 30

场次，其中12家项目推新房源入市。这些楼盘

遍布合肥各大区域，推出了1600余套新房源。

销售现场美甲、马克杯制作、巧克力制作

……合肥楼市近期楼盘营销方式也是花样百

出。某些开发商召集大学生兼职，散发传单和拉

拢买房人看房。3月20日下午，在黄山路两家楼

盘的售楼处外，一位朱同学说，拉拢一个买房人

登记信息的可以提成20元，如果能够顺利买房，

则根据户型的不同，拿到200至300元的提成。

而楼盘销售方面，3月20日，政务区某楼盘

推出13号楼共180套房源，户型为91～180㎡，均

价约6600元/㎡，1～6层房源为6398元/㎡的特

价房。开盘后的1个半小时售出了108套。

来自365地产家居网新房中心的数据显示，

政务区另外几家楼盘均价都是每平方米七千出

头，另一家则为8100元/㎡。

开发商：在限购令前“出货” 2天12家开盘

被业内认为是楼市“甩卖”的一幕，同样也在

标价为13000元/㎡的合肥包河区某楼盘上演。

昨日下午，该楼盘最后一栋毛坯住宅中心名宅15

号楼开盘，最低价格7000元/㎡起售，均价9000

元/㎡。

开发商的“甩卖”，吸引了不少购房人。昨

日14时 15分，记者发现现场约有500人的购房

者在等待买房，选房区每次仅限2个人进入，选

房时间仅仅为10分钟。

该楼盘还给当天的客户推出了一系列“优

惠”：客户购买1套价值100万元的房屋，同时享受

购买车位优惠20000元/套和一次性付款9.7折优

惠，则该客户实际应缴房款为（1000000-20000）

×0.97＝950600元。

某位不愿意透露姓名的业内人士说，开盘

的价格，绝对是响应政府的调控政策态度。

业内：“低价”是响应政府？ 标价一万多元七千卖出

与开发商的积极态度相呼应，购房者的热情

似乎回来了。据了解，从上周末开始，开盘的楼

盘现场人气都不错。

“没想到这么多人排队。”上周末，在一家楼

盘开盘现场，一位市民这样感叹。而前往滨湖新

区看房的市民林小姐也很惊讶，楼盘售楼处可看

到不少外地看房人，其中不少还当场下订单。据

了解，这些楼盘中，绝大多数拿出了让利折扣。

“这一变化与合肥限购令或即将升级有一

定关系。”业内人士这样判断。据了解，合肥市政

府相关负责人此前透露，3月25日前，合肥或将

发布新的限购令细则，届时可能将执行更严格的

限购政策，拥有2套及以上住房的家庭，可能将

被禁止购买住房。这让部分购买力较强的有房

市民有了抢搭“末班车”的行动，而开发商也希望

在此之前，加紧出货。

据统计，虽然合肥上周（3月12日～19日）备

案量超过2000套，不过，其中含有不少“水分”：

有两个集资房集中备案。不少开发商表示，他们

赚的就是人气。

购房者：热情乍现 都在赶“末班车”

5月1日起，继承的住房转让不收手续费
部分住房交易手续费将取消或降低 我省具体标准近日出台

标价13000元/㎡的楼盘，昨日以7000元/㎡的价格起售；两天之内，合肥

共有12个楼盘开盘。3月25日前，合肥或将发布新的限购令细则，届时可能

出台更严格的政策——拥有2套及以上住房的家庭，可能将被禁止购买住

房，这让开发商们、部分购买力较强的有房市民纷纷抢搭“末班车”。

记者任金如


