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一条鱼喝下48个酒A
蒙城，是一个130多万人口的皖北大

县。这里民风淳朴，酒风彪悍。笔者的记

忆里，这里很“牛”。不仅相声艺术家牛群

在这儿挂职过副县长，同时也是产牛大县，

“五洲牛肉干”很美味。

这一天，蒙城县漆园镇大庄村很热闹，是

村民张路恒的大喜之日。张家门口一个硕大

的彩虹门充满喜庆，院子里用彩色塑料布搭

起了棚子，十多张八仙桌满满当当地布满了

院子，来吃喜酒的人熙熙攘攘，好不热闹。

皖北的酒席大多是流水席，一批人用

完，桌布一抽，再上下一桌。小张和新娘在

长辈的带领下，挨桌敬酒。院子的一个角

落里一大堆红红的宣酒瓶静静地躺在那

里，仿佛像人诉说着刚刚过去的“酒战”。

笔者问小张：“买了多少喜酒？”

小张说：“五十箱。”

“花费不少吧？”

“还行。”

“为什么用宣酒做喜酒呢？”笔者问。

“宣酒好，瓶子好看。前几天，我两个

朋友结婚，都用的宣酒。”

“你和朋友都今年结婚？蛮巧的啊。”

“2014，爱你一世。大家都觉得今年

好。呵呵。”小张的话语透着爽直、淳朴。

据当地的朋友介绍，皖北人好客，款待

来宾，以搞醉为最佳诚意。有时，桌上刚刚

上四个凉菜，四瓶酒就喝干了。最为有趣

的是，这里喝酒，有各种各样的规矩。一条

鱼就可以喝下48个酒。笔者忙请朋友仔

细介绍。

朋友说，鱼是一道重要的菜，上鱼后，

鱼头对上宾。坐在头、尾、腹、背方向的四

人先喝第一轮上鱼酒，而且要“头三尾四腹

五背六”，这就一口气先灭掉了18个酒。

然后做东者夹出鱼眼珠，敬给上宾，说“高

看一眼”，上宾谢过，再灭掉了一盅酒。然

后下一位接受鳃鳍，说法是“给个面子”，又

灭掉一盅。直至鱼翅、腹鳍等都奉送完了，

最后便夹起鱼尾巴上的鳍条，放到末位客

人的盘内，请这位朋友“委（尾）曲求全”饮

一大杯！

笔者不禁叹为观止！如此“野蛮”市

场，难怪宣酒“野蛮”成长！

淮南龙湖南路徽州府婚宴楼的陈主

管，翻看了一下店里的酒水账单，对笔者

说：“七月虽然是白酒淡季，我们店里结婚、

过生日、上大学的各种喜宴有35场，用宣

酒的将近一半。”

“消费者为什么选择用宣酒？”笔者问。

“宣酒口碑好，很流行，经济实惠。”陈

主管说：“还有，宣酒瓶子特别喜庆。”

确实，从笔者的走访来看，安徽各地用

宣酒做喜宴酒的现象越来越多。虽然大家

给出的理由有所差异，但经济实惠、红色喜

庆的宣酒为更多的消费者接受，已经成为

酒席上的一道靓丽风景。

合肥是各大白酒品牌的必

争之地，拿下合肥等于拿下半个

安徽。宣酒经过数年的市场深

耕，已经成为合肥中档白酒最畅

销的品牌。不久前，省内多家媒

体曾对宣酒成为合肥大众白酒

“销量第一”进行过报道。这是

根据国家权威统计部门的调查，

在中档大众白酒领域，宣酒以

56%的市场占有率荣获单品销

量第一。

在桐城路与水阳江路交汇

处的永辉超市，笔者看到，中秋

节日商品已开始陆续上架，内部

已开始营造中秋节日的氛围。

酒水区宣酒、古井、种子、高炉等

酒水的货堆陈列分外抢眼。酒

水区负责人介绍道：“大型商超

高端白酒的销量通常很小，主要

以省内中档的销售为主。从以

往的销售数据来看，宣酒、口子、

古井的销量都不错，单品销量中

宣酒最多。”

笔者通过走访合肥市区合

家福、红府等多家大型连锁超市

了解到，宣酒在这些超市中，单

品销量同样遥遥领先。

庐州太太酒水部负责人表

示，庐州太太作为合肥最火爆的

大众餐饮，与宣酒合作多年，明显

感到宣酒越来越受到消费者欢

迎，点击率上升很快。内部数据

显示，宣酒是该店销量最大的酒

水产品。正在庐州太太和朋友一

起用餐的周先生对宣酒这样评

价：“宣酒入口好，很多人在喝。”

合肥的大街小巷，商场、超

市、酒店、公交，宣酒的身影无处

不在。放眼望去，处处可见的

“宣酒元素”正在告诉这座城市

的人们，谁才是如今最红的酒。

宣酒集团质量总监黄明在

接受采访时表示，宣酒能够成为

合肥中档白酒销量第一的原因，

首先是宣酒独特的小窖酿造工

艺。其它酒厂是大窖池酿造，宣

酒是小窖池酿造，窖池小，发酵

更充分，酒的口感更好。其次，

宣酒基本上只做一款产品，能集

中技术力量，不断优化酿造工

艺，把这款酒的口感做得越来越

好。所以，消费者喜欢买宣酒，

花同样的钱，可以喝到口感更好

的酒，物超所值。

2014，宣酒为什么这样红

六安是皖西重镇，文庙街则是一条繁

华的老街区。当地有云：文庙不到，六安

白来。在这条商业、文化繁华的街道，商

业竞争的氛围特别浓烈。种子、迎驾、临

水酒的店招门头特别多。

走进一家名叫百花商店的杂货店，

笔者看到，在十多个平方的店面里，沿三

面墙摆放的货架上，各种酒水陈列不下

20余种。门口左侧，顺放着一个玻璃柜

台，里面摆放着各种香烟，柜面上琳琅满

目的是口香糖等各种小食品。店主徐

姓，五十开外。笔者买了包烟，和店主聊

了起来。

据店主介绍，他们这个夫妻店有十多

年了。这条街上有些什么店，生意怎么

样，他基本上有所了解。聊起白酒，老徐

说：“店里绝大多数酒是卖不动的，真正好

卖的也就四、五个品种。以前口子、银星、

祥和、老糟坊不错，去年宣酒开始上货，现

在起来了。”

“宣酒为什么能起来呢？”笔者问。

“我儿子讲这个酒不错，他和朋友经

常喝这个酒。”老徐缓缓地说：“听说合肥

都喝宣酒，六安离合肥近，影响很大呗。”

“那其他酒卖得怎么样？这条街上其

他的店也和你店里一样吗？”

“大家都差不多吧。宣酒起来了，本

地酒越来越难卖了。”老徐仍然不紧不慢

地说。

“哪些人经常到你店里买酒？”

“周围邻居，还有对面的酒店也有客

人经常来拿。”

笔者顺着老徐手指的方向看去，见对面

一家叫固腊香鹅馆的餐馆门庭鲜亮，正是中

午时分，刚好有客人推门进去。

这一看不要紧，笔者突然也饥肠辘辘

起来。随辞别了老徐，直奔香鹅馆。

这香鹅原来是六安地方特色菜肴，香

酥而不油腻，最是下酒的好佐菜，与笔者

喜欢的鸭脚包有的一拼。服务员推荐完

菜肴后问：“要不要来点酒？吃鹅喝酒最

香。”

“来点什么酒？”笔者故意问。

“宣酒可以吗？”服务员说。“你看，现

在很多人都喝宣酒。”笔者顺着服务员的

目光望去。果然看见大厅里有客人正一

边品着香鹅，一边喝着宣酒。

“你们店里宣酒卖得蛮好呀。”笔者

说。

“当然啦。有时候断了货，还到对面

小店去买呢。”

走访中，笔者在宿州的一家烤羊馆也

遭遇到六安香鹅馆类似的情形。这家位

于顺河路的特色餐饮店，生意非常火爆。

当晚朋友领我走进这家店，只见大厅

爆满，幸亏提前预定。我们点完菜肴，让

上宣酒，服务员说，宣酒卖断了，给你们拿

种子酒可以吗？……

芜湖宏富酒店的包厢里，笔

者正和几位同学热火朝天地“掼

蛋”。这是一次同学小聚。因工

作需要，笔者路过芜湖，给芜湖

的同学打了个电话，就有了这么

一次晚间聚会。

饭前不“掼蛋”，等于没吃

饭。从合肥到芜湖，大概都是这

么个风气。这“掼蛋”一玩起来，

时间过得很快，其他同学都陆陆

续续地到了，只有王勇没到。服

务员来问“可以起菜了吗？”都好

几回了。

到晚上8点多钟，王勇满身

酒气地赶来了。

王勇在芜湖一家企业做销

售，经常有应酬。今晚是先应酬

了客户，再赶同学聚会的。

酒，早就倒上了。王勇先干

为敬算赔礼。然后大家继续天

南海北、海阔天空地侃。

笔者见王勇来之前喝得并

不少，继续“战斗”也不怯场，就

问他：“你以前不是不能连续喝

酒的吗？三日不见，刮目相看

啊。”

“我来之前也好烦呢，心里

直打鼓。我是不能喝两种酒的，

一喝就倒。刚才陪客户喝的是

宣酒，到这里一看还是宣酒，就

放心了。”

“那真巧。你来之前喝了

多少？”

“六两多。喝少了客户那里

是过不去的。”王勇说。

“厉害，现在酒量涨了啊！”

“不是，不是。这阵子宣酒

喝惯了，适应了。”

同学张冰一旁说：“你们不

说我还没注意，最近好像周围的

好多朋友都喝起了宣酒。”

“周围的朋友都在掼蛋呢。”

一位朋友打趣道。

笔者端起酒杯，对同学们

说：“‘掼蛋’不喝酒，感情不再

有。来，干！”

大家哈哈大笑……

不仅同事、朋友、同学间的

聚餐，喝宣酒的人越来越多，马

鞍山某网站的一次网友聚会，网

友们也都提议喝宣酒。

据该网站负责人介绍，这是

一次网友自动发起的一次自助

式休闲聚会。利用周末时间，实

行AA制，选择市郊的一处农家

乐为活动地点。

在网站聚会帖中，网友们

从聚会形式、地点、活动程序、

菜肴搭配以及酒水选择都作

了详细讨论。对于选择宣酒

作为聚会用酒，网友们有以下

意见：

“中档价位，高档品质。”

“马鞍山现在非常流行。”

“我周围越来越多的朋友喝

起了宣酒。”

……

是的，宣酒正成为越来越多

人的选择！

“春江水暖鸭先知。”

当众多白酒品牌在行业遇冷、业绩下滑之际，或忙于电商、或推出小酒、或放低所谓身段。在这

一系列令人眼花缭乱的所谓创新之后，我们会发现，烟花散后，寒星如故。

用务实耕耘，品牌才能成长；用专注浇灌，品牌才会强壮！

2014，宣酒为什么这样红？我们已经找到了答案！

安徽哪里人酒量最大？
一个普遍的观点是：皖北人比

皖南人能喝。百度蒙城吧里有一
个代表性的帖子，给安徽十四个地
市作了排行，阜阳、蚌埠、宿州位列
前三，黄山不幸垫底。还说到酒桌
上流传这样一句话：“东北虎，西北
狼，喝酒喝不过小阜阳！虽然阜阳
经济上不了台面，但喝酒敢和内蒙
古大汉叫板。”阜阳人喝酒喜欢一
口闷，不管大杯小杯，开炸！战斗
力十分惊人。酒量：无上限！

皖北人不仅酒量大，人口也
多，酒风更盛。这也从一个侧面反
映了古井、口子、种子、高炉等一大
批安徽大型酒企都出在皖北的原
因。

令人费解的是，宣酒作为出自
皖南的一个白酒品牌，近些年蒸蒸
日上，由南向北，席卷江淮大地，畅
销安徽，被业界称为“野蛮”成长，
这里蕴藏着怎样一个品牌密码？

安徽白酒协会有关领导接受
采访时表示：宣酒的小窖群规模宏
大，其小窖酿造工艺是安徽白酒行
业的一朵奇葩，品质特点顺应了当
前消费者的普遍需求。宣酒卖得
好很正常。
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本地酒越来越难卖了B

“掼蛋”不喝酒，感情不再有C

“销量第一”是怎样炼成的D

越来越多人喝宣酒

买宣酒，过中秋

市场竞争激烈，宣酒一马当先


