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位于省城当涂路的海上源古玩市场，号称
是“华东最大的古玩市场”，于去年8月份正式
开业，在今年5月份该市场又转让给另外一位老
板，从开业到目前，短短一年半的时间不到，便
又彻底关门了。

停水、停电，市场的逼搬，让许多商户一时
间不知何去何从。租赁合同违约、押金不退还
等等，关门带来了一系列纠纷。为了维权，商户
们表示要和老板打官司。

那么，偌大的一个市场，为什么说关门就关
门了呢？纠纷该如何解决呢？近日，市场星报
记者对此进行了深入调查。

记者 李尚辉 文/图

上周日，苏宁易购Rainbow Run彩虹跑

在上海东方体育中心热力开跑；本周六，苏宁

易购彩虹跑将继续在济南、苏州、重庆、贵阳、

深圳、常州、合肥、天津等城市开跑。据悉，目

前苏宁易购在全国彩虹跑的30吨彩虹粉已

经到位，活动所需背包、T恤等装备也准备就

绪，只等11月1日全面开跑。

随着双11电商销售节点的临近，商家之

间也通过各种手段引流圈粉。苏宁易购彩虹

跑在上一轮收获十万粉丝之后，此次双11之

前再次出动，通过大规模的彩虹跑线下活动

聚拢人气。由苏宁易购主办、新世代豪华汽

车品牌DS特别支持的彩虹跑自首轮开跑就

引起强烈反响，目前已有数万人现场参加活

动，数千万人通过微博、微信等网络渠道参与

活动，仅苏宁易购彩虹跑微博话题#不挂彩不

青春#微博话题阅读量就超过8000万。

据苏宁易购彩虹跑项目负责人介绍，目前

新一轮彩虹跑的报名已经结束，通过报名的参

与者也陆续收到了苏宁官方发送的报名确认短

信，而没有收到短信的彩虹跑爱好者也可以在

活动当天穿白色T恤参加活动，并可以免费领

取苏宁易购提供的属纯天然彩虹粉。

苏宁易购上述负责人表示，苏宁易购本轮

彩虹跑规模远超上一轮，仅彩虹粉就准备了

30吨。苏宁易购彩虹跑不仅全程免费，中国

太平还为报名成功的参与者意外伤害保险。

30吨彩虹粉到位 苏宁易购彩虹跑蓄势待发

前老板亏损800万
现老板称投钱未盈利

该市场虽已关门，但位于市场后

边六楼的办公区还在正常办公。海上

源资产管理有限公司行政办公室工作

人员表示，公司锁商户门面并不违约，

虽然租赁合同签的是10年，但合同里

也有一条是：遇到调整商户要无条件

搬走。

记者询问古玩市场关闭以后，市

场将会经营什么？对此，该工作人员

表示不知情。随后，记者又来到门牌

为“执行总裁”的办公室，一位名叫李

伟的经理接受了记者的采访。李伟表

示，今年5月份，海上源古玩市场就转

让给他们了，前老板之所以转让，是因

为市场从开业以来一直都在亏损，总

共亏损了800万。“我们接手之后也一

直往里面投钱，没有任何盈利”。

李伟还表示，公司确实和商户存

在着一些纠纷，但并不欠商户的钱，反

而很多商户还欠着物业管理费。关于

市场关门后将有何打算，李伟一直不

愿向记者透露，只是笑笑而已。

商户的门被管理人员加了一把锁

““华东最大古玩市场华东最大古玩市场””关门了关门了
开业只有短短一年多开业只有短短一年多，，数百商户撤离数百商户撤离，，准备和市场老板打官司准备和市场老板打官司

数百商户撤离
市场大门已紧锁

10月28日上午记者来到海上源古玩

市场。偌大一个广场空空的，没有一辆车

停放，也没有人，显得很落魄。通往市场

的几个大门都是紧闭的，但透过玻璃可以

看到里面有一保洁人员在拖地，里面服务

台前有3个穿着保安制服的人在聊天。

进入市场后记者看到，大厅内空荡荡

的，店面的门也都紧锁着，通往楼上的手

扶电梯也已停运，被用铁架子挡住。

“我们干到这个月底拿到工资也就不

干了，虽然市场已经关门，没人啦，但我们

还是要站好最后一班岗。”保安刘师傅告

诉记者，上海的老板已经走了，现在市场

转给淮南一个老板。至于市场今后将做

什么，他们并不知情。

十年租赁合同
不到一年要被“逼”走

在市场的南侧有两排门面，是专门

经营石头生意的。记者看到，这里的门

面几乎都关着，而且每间门面上都上了

两把锁。

“铁链子锁是市场管理人员加的，目

的就是逼我们走。”一位怀抱着孩子的中

年妇女气愤地说。

该中年妇女说，他们来自灵璧，在此

租门面主要经营灵璧石。“我们和市场签

的租赁合同是10年，可以一年不到就赶

我们走，而且根本也不和我们商量，我们

去找市场负责人，也没有人睬我们。”

“我们一家老小，举家到这里做点小

生意，很不容易，现在赶我们走，我们去哪

儿呢。”中年妇女说，为了不让市场管理人

员锁门，她每天带着孩子在这里守着。

“我们都被海上源古玩市场害苦了，亏损

很大。”曾在海上源古玩市场经营字画、瓷器

生意的王老板说，他是去年11月份和市场签

的合同，今年3月市场就开始赶他们走。

“今年3月开始停我们的水，5月开始停

电，折腾了七八个月，严重影响了我们的生

意，我们的损失不可估量。而且让我们搬走

也不给一个说法，押金、剩下房租租金和违

约金总要给我们吧。”对市场的一些做法，王

老板难以接受。

“做古玩生意需要长久性，频繁换地方对

生意影响肯定很大。”王老板说，他们商户想

为自己的损失讨一说法，但是老板就是不给

见面，总是躲着。他们商户已经商量好了，

如果海上源古玩市场不给一个说法，他们准

备走司法程序，上法院打官司。

商户已经商量好，要和市场老板打官司

“市场刚开业的时候，有两三百户商户，

当时生意很好，人气也很旺，但好景不长，短

短几个月就开始萧条下来。”保安刘师傅说。

刘师傅认为，市场之所以走到这一步，

主要原因还是在管理层，没有管理和经营

好，活动做少了。“刚开始广场上就像一个跳

蚤市场，包括外省的人都过来摆地摊，尤其

是周末，人气很旺，后来不知什么原因门口

不给摆摊了，这里的人气一下就下去了”。

“其实海上源是一个很大的古玩市场，有4

万多平方米，在安徽、整个华东也是首屈一指

的。”在该市场做玉器生意的吴老板说，当初他

们之所以来海上源租商铺、投资，也就看中了

这一点，相信这个市场将来一定能够做起来。

吴老板说，虽然时间短，但市场已有一定

的名气，如果能够再坚持一年，市场也许就

做起来了。“做古玩这一行，需要的就是稳

定，要用一到两年的时间来培育市场”。

如果再坚持一年，也许市场就做起来了

在采访中记者了解到，海上源不少商户

都搬到了当涂路与长江路交口的大河广场。

10月29日上午，记者来到大河广场，经过

一番寻找，发现在大河数码广场门口有一个像

广告牌的小牌子，上面写着“东寰古玩城”，并标

注在三楼。在三楼记者看到，多数古玩店都已

开门营业，但冷冷清清，有的商铺还在装潢。

吴佰厚是一位资深的做玉石生意的老

板，他10月1日从海上源搬过来了，时间还

不到一个月。他在接受记者采访时说，海上

源的事不想再提起，过去的就让它过去吧。

吴佰厚说，目前大河广场这边有100多

户商户，其中大多数都是他带过来的。“我是

这些商户的代表，海上源不给经营后，我就

带着大家找市场，刚开始选择东城广场，但

租金太贵，后来我们就选择了大河广场。”

吴佰厚说，做古玩市场这一块，前期就要

培育市场，至少要两三年的时间，前期不可

能盈利，甚至还可能亏损，但从长远来说，一

旦市场成熟了，盈利就来了。

新的市场生意如何呢？吴佰厚说，从目

前来看，生意还不是很好，很多商户还都没

交房租，都在观望；大河广场方面，从目前对

古玩市场的重视程度来看，也是在观望。

商户自找出路，搬到当涂路大河广场


