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薪金煲+大额存单
满足多样需求

充足的家庭备用金主要为了预防家

庭突发事件，因此，这部分资金一定要保

证高度的流动性，以备不时之需。薪金煲

是中信银行于2014年推出的现金管理工

具，面世一年平均年化收益率达4.35%。

大额存单产品以其低风险、流动性

强、收益高于定期存单的特点，一经问世

就广受市场欢迎。中信银行作为全国首

批发行大额存单的商业银行，于6月15日

推出首期个人大额存单产品。继首期大

额存单产品售罄后，中信银行自6月26日

起再次发行。

银行理财和债基稳步盈利

中信银行理财产品集合中信集团综

合金融资源，为广大投资者提供专业的

理财服务，丰富的理财品种和稳健的收

益。一直以来，中信银行的理财产品收

益在同业同类产品中都居领先地位。中

信银行共赢 15163，半年期产品 5 万元起

认购，年化收益率达 5.45%。中信惠益稳

健系列，一年期产品 5 万元起认购，收益

率达 5.65%。

债券基金具有“在股市低迷的时候，

收益稳定，不受市场波动影响”的优点，中

信银行特别推荐富国信用债基金和南方

避险保本基金。富国信用债基金自年初

以来累计收益已超过 5%；南方避险保本

基金，截至 6 月 11 日，累计收益达 405%，

年化回报超过15%。

保险+黄金 抗通胀 赢未来

不少保险险种兼有投资与保障的功

能。中信银行代销的安邦共赢 3 号投资

型综合保险，各年期满期年化收益率1年

期不低于 3.75%、2 年期不低于 4.5%、3 年

期不低于5.1%。信诚汇金资本两全保险:

保险期限10年，持有期内按日计息，月复

利进行计算，保本收益率为2%（目前收益

率为 4.8%）。这两只保险产品以其“投资

保障两不误、缴费金额门槛低、安全稳健

时间短、简单易懂好操作”等特点，受到市

场青睐。

黄金具有抗通胀功能，从资产长期配置

角度考虑，配置适量黄金有助于降低资产组

合风险。中信银行各网点代销的中国佛教

圣地四大名山系列金银纪念币，22900元/

套，限量500套；世界遗产登封天地之中1

公斤银币，18600元/套，限量120套。

把握最佳时机，让股市财富落袋为安

股市过山车中信来支招

新华保险
第十五届客户服务节欢乐起航

近期，庐阳区三孝口街道城隍庙

社区计生协会协同民政专干在该辖

区内对计生失独家庭进行了走访和

信息采集，“年轻生命的飘逝，带走了

年迈父母的寄望，留下了无尽思念和

养老难题”。为了创新社区居家养老

服务模式，本社区采用多项服务方式

走进这些家庭，让这些破碎的家庭可

以建立生活信心，重新融入社会。

单青

工商银行：
2015 年第 28 期“工银财富”专

属资产组合投资型：起购金额：5 万

元；投资期限：183日；预期最高收益

率：5.5%；收益类型：非保本浮动；风

险程度：低；销售日期：7月7日~7月

19日。

邮储银行：
邮银财富·债券 2015 年第 652

期：起购金额：10 万元；投资期限：

180 日；预期最高收益率：5.0%；收

益类型：非保本浮动；风险程度：低；

销售日期：7月16日~7月19日。

兴业银行：
“万利宝”2015年第8期非保本浮

动收益封闭式：起购金额：10万元；投资

期限：377日；预期最高收益率：5.9%；

收益类型：非保本浮动；风险程度：较

高；销售日期：7月7日~7月16日。

民生银行：
“非凡资产管理半年增利”190

期：起购金额：5 万元；投资期限：

186 日；预期最高收益率：5.35%；收

益类型：非保本浮动；风险程度：低；

销售日期：7月13日~7月16日。

（部分数据来源银率网，仅供参考）
邹传科/整理

部分银行理财产品推荐:

关爱失独特殊家庭
社区在进行

一年一度的客户服务节已成为全新
华客户共同的节日。7月1日，第十五
届新华保险客户服务节正式拉开帷幕，
在7~9月，新华保险将以“中国梦 新华
行——乐·动·E”为主题，以“关爱老客
户，惠聚新客户”为目标，突出“乐·动·
E”，设计“客户乐起来、健康动起来、服
务E起来”三条主线，开展九大活动。

邹传科

自2014年底，股市一路高歌猛进，不少投资者都获利颇丰。
但6月15日之后，风云突变，市场几乎每天都在上演过山车行情。
大起大落后，不少投资者的收益不断缩水。如何保证稳健的理财
之道？中信银行为您支招。 邹传科“

服务E起来主线向客户推荐使用掌

上新华、微信自助服务功能，提升客户体

验，包括“掌上服务，E动有礼”新服务体

验和“小新带你去寻宝”两大活动。

E，移动互联掀起E化服务新浪潮

“客户乐起来”主线创新活动设计

加强互动，围绕保单主动关爱客户。围

绕客户全生命周期，针对新客户开展

“乐享九州”系列现场活动，针对老客户

开展“温暖关爱”系列保单活动。“乐享

九州”系列现场活动包括“七彩梦想”第

六届“新华保险杯”全国少儿书画网络大

赛和“九州同庆 特色回馈”两大活动。

“温暖关爱”系列保单活动包括“客户亲

情大拜访”和“理赔公益服务”两大活动。

乐，真情回馈让客户乐享美好生活

健 康 动 起 来 主 线 开 展 系 列 健 康

活 动 回 馈 社 会 ，在 传 递 健 康 生 活 理

念，包括第六届“关爱万里行”全国名

家大讲堂、“爱家爱健康”特惠癌症筛

查和第三届“生命在脚下”全民健步

走三大活动。

动，关注健康新华与客户共同行动


