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由于购物和工作需要，这几年，买
家于小姐（化名）在各大电商的“双11”
大浪中“游”了好几个来回。首先，要
承认，以往日的收藏单价格和如今的
“双11”价格来比对，大部分商品都
在未涨价的同时给出了实实在在
的折扣。

不过，“大促”这枚硬币的另一
面，就是“大坑”。总有那么一小撮
不良商家，无视政府部门监管与平
台纪律，利用买家想占便宜的心理，
反过来占点买家的便宜。在此，于小姐
给大家列举几个“双11”期间剁手族误
入过的“大坑”，如果今年大家遇上了类
似的消费陷阱，可要辨别清楚，别被天
花乱坠的说法蒙蔽了双眼。

买家走过最长的路
“先提价再优惠”的套路

奥妙洗衣液，售价 57.8 元，“参加
199 减 100 价格促销活动”。看到这句
话，您是否会心动？这优惠可快赶上
半价了。不过，经发改委有关部门查
证，该商品本次促销活动的原价只有
33.2 元。这么一算，顿时觉得心里凉
了一半吧。

先把价格拔高，再打个狠狠的折
扣。也许消费者走过的最长的路就是这
个“套路”了。这两天，于小姐还在这个
平台上发现，一款进口红酒标价138元，
并参加满 200 减 40 的活动。可她今年
初收藏这个页面时，红酒才卖 128 元。
这么看，都是套路，也没便宜太多。

●消费提示：
这个最好用的伎俩备受商家青睐；

而我们也只有在平日多多收藏一些商品

的网页，了解平日标价，或是去其他网

站、实体店货比三家后再来判断优惠的

真假了。

商家都爱说价格最低
“货比三家”却难实现

在各大电商发表促销承诺时，消费
者常见到：这个平台会信誓旦旦地保证
同款商品价格业内最低；那个商家也会
拍着胸脯讲，一定不会有谁比自己卖得
更便宜。那么，到底谁的话可信？如果
把同一款商品进行比较，胜负不就一目
了然了吗？

这次“双 11”，于小姐在京东平台看
上了一款格力 2 匹变频空调，想着再到
国美上也查查价格，取标价最低的买。
可是，京东只卖这款空调的“静享”系列；
而国美只卖这款空调的“I 尚”系列。虽
然于小姐一时也比较不出这俩系列有何
不同，毕竟不是同一个商品，比价是
不成了。后来，于小姐又在京
东、国美、苏宁上查询
了 一 款 挂 式 空
调 、一 台
洗 衣 机
和一个电
冰箱，无一
例外地发现
了 这 种 情
况。产品与产
品间总有细微
的差别，不是完
全同款；电商各卖
各的，所以，也根本
无法比价。

●消费提示：
乍 一 看 ，许 多 产

品在不同平台的描述

是一样的，但打开商品详情中的规格参

数进行比对，会发现功率、型号、系列等

细微差别。如果网上难找同

款比价，可以到实体店

或品牌官网进行比价。

秋冬季也不能懒散
你选什么衣服穿
都不如正装

秋冬季，每个人变得无精打采。不
论是因为秋乏看上去睡不醒的眼神，还
是冷得瑟瑟发抖不愿意早起精心搭配的
服装。所以满大街的黑白灰，满大街的
休闲装，没有一点让人惊喜的地方。但
如果出现一位穿着正装西服的男士，绝
对是人海茫茫中的焦点。

□聊心机

相爱不如拥抱
一曲轻歌，一段曼舞，灯光在情人的

脸上交相辉映。很多人觉得倾诉爱意是
一件很羞于外露的事情，那就用一个拥
抱代替吧，这是洗刷泪水的良药，更是重
圆梦境的心火。今夜属于相爱的人。

《当我紧紧拥抱着》
当我紧紧拥抱着
你的苗条的身躯，
兴奋地向你倾诉
温柔的爱的话语，
你却默然，从我的怀里
挣脱出柔软的身躯。
亲爱的人儿，你对我
报以不信任的微笑；
负心的可悲的流言，
你却总是忘不掉，
你漠然地听我说话，
既不动心，也不在意……
我诅咒青年时代
那些讨厌的恶作剧：
在夜阑人静的花园里
多少次的约人相聚。
我诅咒那调情的细语，
那弦外之音的诗句，
那轻信的姑娘们的眷恋，
她们的泪水，迟来的幽怨。

作者简介
亚历山大·谢尔盖耶维奇·普希金是

俄国著名的文学家，被许多人认为是俄

国最伟大的诗人、现代俄国文学的奠基

人。19 世纪俄国浪漫主义文学主要代

表。被誉为“俄国小说之父”。代表作

《自由颂》《假如生活欺骗了你》《叶甫盖

尼·奥涅金》等。

诗作故事
这首诗是普希金写给自己的未婚妻

冈察罗娃的。1829 年冬天，普希金在莫

斯科一个舞会上看到身穿轻盈纱裙的冈

察罗娃时，被她那古典的标志和文雅的

举止所征服，从而热烈爱上了这个绝世

佳人。他写了多首诗作献给她，终在几

经波折之下抱得美人归。

□等诗来亲吻
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空谈价保
买后第二天
就降价

在发改委对某平台
的价格处罚中，还有一个原因是没做到
预先承诺的“价保”。

去年“双11”时，该平台销售的惠普笔记
本电脑，标价是6699元，促销优惠后实际售
价5979元。该商品同时享受一段时间的价
保。而一名消费者购买后却发现，到了第二
天，该商品标价5999元，促销优惠后实际售
价5299元，比自己买时的价格又便宜了600
多元。买时的“价保”成了一纸空谈。

●消费提示：
这种情况很难提防，但如果发现了，可

以致电12358价格举报热线致电。如果您的

举报经查属实，商家很可能面临罚款。

掉入陷阱
免送商品，只收运费

“双 11”早已不是电商的专属节日了，
实体店、微商，甚至是普通网页弹出的广告
促销都打起了“双 11”的主意。只不过，有
时这主意是“歪”的。

“‘双11’促销，雅诗兰黛香水小样免费
送，只收 10 元运费！”去年，买家宁先生在
酒场上结交了一个做微商的朋友，临近“双
11”时，朋友给他发来这样一条信息。

“我太太最喜欢用雅诗兰黛了，总是花
上千元让国外同学帮她代购。如今 10 块
钱就能买瓶香水，太便宜了，我当时就向这
卖香水的人支付了 10 块钱。”宁先生说起
这事时不停挠着头，一副悔恨的样子。

过了不到一个星期，宁先生果然收到了
香水小样。他拿给妻子时，还一副得意的样

子，没想到却惹来了白眼。宁先生告诉记
者：“就连我这种不懂美妆的人都能

闻出，那是一瓶极劣质的假冒伪
劣香水。”

宁先生不明白，只收 10
元运费，商家的赢利点到底在

哪儿？他上网查了一下，
铺天盖地的类似骗局和
报道把他吓了一跳。原

来，这样的劣质产品通常成
本超不过两三元，同城内小快递

的运输成本也超不过 5 元，商家与
快递串通，打出“只收运费，商品免

费”的说辞蒙骗消费者。就算运费只
有十几、二十元，商家和快递公司还是

有利可图。
●消费提示：
不论商家收的是商品费还是运费，如

果国外动辄几万元的全新名牌手表只要几

百元、动辄上千元的美妆品只要几十元，那

您最好别再往下看了，那八成是商家在利

用消费者爱贪小便宜的心理制造骗局呢。

毕竟，哪有那么傻的商家呢？

▋据《北京晚报》


