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春季到来，不只是气温渐渐回升，车市也逐渐开始
回暖升温。近日，北汽绅宝X65为喜爱它的车友们送
上一份惊喜好礼，即日起，北汽绅宝X65迎春空“降”，
全线回馈消费者，凡购买北汽绅宝X65即可享受7.7折
钜惠，只需要最低75800起的优惠价格就可以拥有一
辆集优越品质与超高性能于一身的 2.0T 全景天窗大
SUV，击破底价，让您一省到底，机会不容错过。

宽大车身和优异设计赋予了绅宝X65时尚大气、
年轻动感的外观风格，大尺寸长轴距更给驾乘者带来
了实实在在的舒适享受。特别提醒：本次绅宝X65特
价款客户回馈活动为限量抢购。北汽绅宝X25、X35、
X55、北京 BJ20 更有三年免息钜惠。轻轻松松贷回
家，来店更有精美好礼相送！春季购买绅宝X25全系
首付1.98万元起，手动挡可享受三年36期超长免息。

在今年3·15来临之际，合肥苏宁推出“聚焦3·15 真
情365”苏宁3月服务季主题活动，并于3月10日当天，
在全省95家门店同步开展闭店团购，海量爆款让利，更
有专业V购和售后服务双重保障，助力3·15大促。

据悉，为感馈消费者，安徽苏宁于 3 月 10 日在全
省95家门店同步开启超级团购日，覆盖合肥、蚌埠、滁
州、阜阳、安庆、淮南、淮北、宿州、六安、巢湖、亳州等
地市，真情回馈全省会员。

据了解，苏宁 310 团购将采取“闭店酬宾 凭券入
场”的形式。310团购日当天，消费者购买家电使用苏
宁任性付享随机立减，最高可减 600 元，跨品类购家
电还将获得超额返券，满 3000 返 200，累计满 20000
返2000（返券活动详情详询苏宁门店）。

3 月 10 日～3 月 15 日活动期间，苏宁将以“价格
战”和“服务战”组合出击，为消费者提供优质的商品购
买和售后服务体验。在特惠机型方面，苏宁在3·15期
间推出海量爆款商品，让利消费者，比如惠而浦9KG变

频洗烘一体机特惠价4399元、美的1.5P变频空调特惠
价3999元、万和13升燃气热水器特惠价1998元、国产
55吋智能4K电视特惠价2999元、苹果5S特惠价1999
元、华硕7代处理器笔记本特惠价3699元。

在服务保障方面，苏宁一直以“服务是苏宁的唯一
产品”为经营理念，致力于为消费者提供售前专业导购
咨询、个性化家电套餐定制，真正做到了全套家电找V
购，省时省心更省钱！在售后服务方面，苏宁物流、苏
宁帮客团队以准时配送、专业安装为服务重点，确保售
后无忧，至此，为消费者打造完美的消费闭环体验。

值得一提的是，针对310团购活动，苏宁将提供价格
保障服务，如消费者发现同类商场同品牌同型号同颜色
商品 价格低于苏宁门店价格，凭有效凭证，苏宁将执行

“买贵退差 双倍返还”政策，价保至五一。 ▋邹传科

苏宁3·15爆料:

买电器
先要弄清这些“规则”?

2月27日，新能源引领者比亚迪在深圳
召开了盛大的“比亚迪唐100秦100上市暨
电动未来发布盛典”，拉开2017年品牌发展
新征程的序幕。在现场近千家媒体的见证
下，比亚迪旗下两款重磅新能源车——唐
100、秦100隆重登场。同时，基于企业四大
绿色梦想和“为地球降温1℃”的社会责任愿
景，比亚迪还推出了“电动·未来”计划。

比亚迪作为新能源整体解决方案的开
创者，申请新能源技术专利超过1.5万件，在
国内拥有最丰富的新能源汽车产品和最庞
大的新能源汽车保有客户群。比亚迪率先
携手首批 13 家跨界领军企业代表，通过优
势资源的整合、互换和重新组装，覆盖新能
源汽车用户的日常生活场景，优化他们使用
新能源汽车的全过程体验。在发布会当天
正式上市的秦 100、唐 100 两款重磅车型，
就是比亚迪通过全球领先技术为消费者带
来的诚意之作，也是比亚迪用双模混动车型
驱动汽车消费从燃油向新能源过渡的战略
产品。“我们也向全社会敞开怀抱，欢迎更多
有绿色梦想的人加入我们的队伍。”比亚迪
汽车销售有限公司总经理舒酉星表示，“电
动·未来”计划是一个完全开放的合作框架。

比亚迪
发布“电动·未来”计划

绅情特惠迎春季 绅宝特价限量抢购


